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Biosimilars im Fokus —
Deutschland lasst Sparpotenzial
und Versorgungssicherheit liegen

Sieben Milliarden Euro Verlust seit 2022

GSAV schon lange in Kraft — Einsparungen lassen auf sich  Milliarden Euro eingespart werden kénnen. Im europaischen Ver-
warten Ware die Umsetzung von Biologika-Rabattvertragen  gleich zeigt sich: Deutschland war damals schon spat dran. Be-
durch die Krankenkassen wie urspriinglich geplant bereits 2022 reits 2015 schloss beispielsweise Norwegen fur Infliximab einen
realisiert worden, hatten seitdem GKV-weit bereits etwa sieben  Biosimilar-Tender. Der Rabatt betrug 72 Prozent.

Inkrafttreten GSAV Austauschbarkeit April: Austauschbarkeit in
inklusive Austausch- eingeschrankt auf Apothekensoftware in Kraft,
barkeit Biologika/ parenterale Vertragsmoglichkeiten fir
Biosimilar ab 2022 Zubereitungen Krankenkassen

Inkrafttreten GKV-FinStabgG, G-BA beschlieBt Austausch-
Aufschub Austauschbarkeit barkeit, BMG beanstandet
um 12 Monate Beschluss nicht




Fiinf-Jahres-Trend: Hohes Potenzial

Biosimilar-Markt wird weiter anwachsen - viele Patentabldufe zu
Durch die Kombination aus Preisverfall, Umsteuerung auf
wirtschaftliche Praparate und exklusive Rabatte lieBen sich im Jahr 2025
2,9 Milliarden von 6,1 Milliarden Euro AVP-Ausgaben einsparen, wie Si-

erwarten

Brutto-Ausgabenentwicklung
biosimilarfahiger Markt
GKV | Mrd. €

mulationsrechnungen zeigen. Zusatzlich wachst der Biosimilar-Markt 6,1

kontinuierlich: In den nachsten Jahren ist mit Patentverfall und damit
weiteren Biosimilar-Markteintritten von zahlreichen umsatzstarken Pro-
dukten zu rechnen. Allein sieben ausgewahlte Biologika, die bis 2031

biosimilarfahig werden, kosteten die GKV 2025 tber 5 Milliarden Euro. 4,8 5,3

Exklusive Rabattvertrage sichern nicht nur dringend benétigte

Einsparungen, sondern sorgen zudem fiir Versorgungssicherheit 3,9

durch Liefer- und Lagervorgaben.

Deutschland: Ausgaben-Spitzenreiter

Im europdischen Vergleich —auch bei Biologika Deutsche
Biologika sind im internationalen Vergleich zu teuer: Gegen-
Uber dem jeweils niedrigsten europaischen Preis liegen deut-
sche Produkte durchschnittlich beim Vierfachen. Besonders
extreme Preisunterschiede weisen die finf umsatzstarksten
Einzelartikel auf. Ihre GKV-Ausgaben beliefen sich im Jahr
2024 auf 1,5 Milliarden Euro. Ware der jeweils niedrigste euro-
paische Preis angesetzt worden, hatten die Ausgaben nur rund
400 Millionen Euro betragen — eine Differenz von -73 Prozent.

Wirkstoff Apothekenverkaufspreis in EUR (AVP)
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Methodik:

Verglichen wurden Einzelartikel der funf umsatzstarks-
ten biosimilarfahigen Biologika (in Deutschland und mindes-
tens einem anderen europaischen Staat gelistet). Interna-
tionale Herstellerabgabepreise (NAVLIN) nach deutscher
Arzneimittelpreisverordnung auf AVP umgerechnet, um
Vergleichbarkeit herzustellen.

T 2,750 Deutschland

Ustekinumab

e 5.819 Deutschland

I 767 Finnland

Aflibercept [ 1.099 Deutschland
I 330 Frankreich

Etanercept iy 2.549 Deutschland
e 776 Finnland

Tocilizumab I 5.136 Deutschland

|
I 2328 Belgien



Hohe Preise = starker Markt

Deutschland zahlt im europaischen Vergleich die hochsten
Biosimilar-Preise. Trotzdem setzen sie sich nicht am Markt
durch: Wahrend in Italien vier von finf abgegebenen Biologi-
ka Biosimilar sind, sind es in Deutschland gerade einmal zwei.
Weiterhin werden gréBtenteils teure Originale abgegeben.

Deutschland zahlt fir Biologika zu viel — die heimische
Produktion profitiert davon nicht: 2025 wurden nur

4 Prozent aller an TK-Versicherte abgegebenen Biologika-
Tagesdosen in Deutschland produziert.

Einsparungen realisieren

@ Preis pro Biosimilar-Einheit

723 Deutschland

Anteil Biosimilar am Biologika-Markt

Quelle: Le prix du biosimilaire en France, gemme (Juni 2025)

Durch Umsetzung von exklusiven Rabattvertragen lassen sich dringend
benétigte Einsparungen mit Resilienzférderung vereinen

1. Liefervertrage etablieren Tendervertrage im Biosimilar-
Markt sorgen nicht nur fur dringend benétigte Einsparungen
fur die GKV, sie sichern der Versichertengemeinschaft auf3er-
dem eine resiliente Versorgung zu. Unter anderem durch die
seit dem ALBVVG verpflichtende sechsmonatige Bevorra-
tungspflicht seitens der Vertragspartner kénnen Engpasse
abgemildert und Uberbrickt werden. Exklusive Rabattverein-
barungen sorgen sowohl fur pharmazeutische Unternehmer
als auch fur Versicherte fur Planungssicherheit, die Open-
House-Vertrage nicht garantieren kénnen.

2.Indirekte Einsparungen Exklusive Arzneimittel-Rabatt-
vertrage senken Arzneimittelpreise nicht direkt in den jewei-
ligen 6ffentlichen Datenbanken, sondern nachgelagert tber
geheime, nicht einsehbare Rabattvereinbarungen. Gerade in

Zeiten, in denen internationale Arzneimittelpreise globalpoli-
tisch stark im Fokus stehen und beobachtet werden, zeugt
dieses Instrument von besonderer Wichtigkeit. So lassen sich
effiziente Einsparungen generieren, die aber nicht prominent
nach AuBen getragen werden.

3.Einsparhohe beeinflussen In exklusiven Ausschreibun-
gen sind Arzneimittel-Hersteller durch Exklusivitatszusagen
und damit verbundene indirekte Abnahmegarantien bereit,
deutlich héhere Rabatte zu garantieren, als dies in Open-
House-Vertragen Ublich ist. Hier kdnnen beliebig viele Her-
steller zu einem festgelegten Rabattsatz bei- und wieder
austreten, sodass auch keine Sicherheitsvorrate aufgebaut
werden kénnen.
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